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BENGglas VEROVERT DE MARKT
Je komt BENGglas tegenwoordig overal tegen. Naast radiocommercials en op beurzen, 

zoals recent Renovatie & Transformatie, zie je de naam ook steeds vaker op sites van 

lokale en regionale glas- en schilderbedrijven opduiken. Met 180 dealers in de Benelux, 

gericht op hoofdzakelijk particulieren, en een aantal grotere spelers die het vacuümglas 

projectmatig toepassen is het door Giga Glas!-directeur John Creutzberg vijf jaar terug 

voorspelde succes, uitgekomen. Zoon Youri is tegenwoordig het gezicht van BENGglas; de 

hoogste tijd voor een interview.

JULLIE LANDELIJKE BEKEND-

HEID IS ENORM, HEEFT BEURS-

DEELNAME NOG WEL ZIN?

Youri Creutzberg: ‘Zeker, je zou zeg-

gen dat na de derde of vierde keer in 

de Brabanthallen het nieuwe ervan 

af is en ze je wel kennen, maar er 

zijn toch telkens weer vragen en 

komen we steeds weer met nieuwe 

ontwikkelingen en innovaties. Er is 

veel aandacht voor ons product en 

een grote behoefte aan informatie 

over verduurzaming met vacuüm-

glas. Het blijft belangrijk onze merk-

naam BENGglas uit te dragen, maar 

ook de zichtbaarheid voor bestaande 

afnemers en de dealerondersteu-

ning zijn cruciaal tijdens dergelijke 

evenementen.’

BEGIN DIT JAAR KONDIGDE 

BENGGLAS HET GROOTSTE 

FORMAAT VACUÜMGLAS TER 

WERELD AAN. WELKE ONT-

WIKKELINGEN KUNNEN WE 

NOG MEER VERWACHTEN?

‘Klopt, tot vorig jaar was de maat-

voering beperkt tot maximaal 1.500 

‘Over vijf jaar? Dan hebben we de productie naar Europa 

gebracht.’

x 2.500 millimeter. Inmiddels is dit 

2.000 x 3.000 en binnenkort kunnen 

we met maatvoeringen tot maar 

liefst 4,2 meter verdiepingshoog 

beglazen. Deze nieuwe stap is 

kenmerkend voor de ontwikkelingen 

die in sneltreinvaart plaatsvinden 

binnen de wereld van vacuümglas. 

Wij zijn sinds vijf jaar actief, hebben 

het vacuümdopje vervangen door 

een makkelijk weg te werken strip 

en zetten nu volgende stappen in 

testen, formaten, soorten en extra 

certificeringen. Met een Ug-waarde 

van 0,4 W/m2K scoren we al extreem 

goed, maar we verwachten nog dit 

jaar met een triple silver coating te 

komen die 0,29 W/m2K haalt bij een 

LTA van 0,68. Dat is een ontwikkeling 

in samenwerking met Vitro Architec-

tural GLass, een grote producent en 

tevens verdeler van LandVac in de 

VS. Een andere ontwikkeling is die 

van BENGglas SUN; BIPV dakbe-

glazing opgebouwd uit vacuümglas, 

PV en een tegenruit. Er loopt nu een 

pilot en we denken dit najaar met de 

uitkomsten daarvan te komen.’

HOE ZIEN JULLIE DE OPKOMST 

VAN NIEUWE PRODUCENTEN 

VACUÜMGLAS?

‘Er verschijnen steeds meer mer-

ken vacuümglas op de markt; veel 

daarvan zijn nauwelijks getest. Er 

zijn er eigenlijk maar twee die het 

goed kunnen; met een gevestigde 

naam, een bewezen track-record 
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BENGglas

BENGglas vacuümglas is een extreem dun 

type isolatieglas waarbij twee glasplaten van 

tenminste 4 millimeter worden gescheiden 

door een vacuüm spouw van minimaal 0,3 

millimeter. Dit glaspakket van 8,3 millimeter 

dikte heeft een Ug-waarde van 0,40 W/m2K. 

Om de druk van het glas te verdelen over het 

glasoppervlak en te voorkomen dat de twee 

glasplaten elkaar raken, zijn er over het gehele glasoppervlak gelijkmatig micro-afstand-

houders verdeeld. Deze afstandhouders zitten om de 55 millimeter en zijn vanaf 2 meter 

nauwelijks zichtbaar. 

www.bengglas.nl

Youri Creutzberg: ‘Ons is de eerste 

productielijn buiten China beloofd. 

Wat twee jaar terug nog een droom 

was, wordt nu toch wel tastbaar.’

en de certifi cering op orde. Nieuwe, 

vaak experimentele afdichtingen 

leiden vroeg of laat tot problemen; wij 

tonen de duurzaamheid en isolatie- 

en geluidswaarden aan met testen 

van onafhankelijke instituten zoals 

IFT Rosenheim, TÜV Nederland en 

Intertek. Onze BCRG-verklaring zorgt 

voor de gelijkwaardigheidsverklaring. 

CE-markering voor vacuümglas is er 

nog niet, hier zijn namelijk geen eisen 

voor opgesteld. Kortom: een dege-

lijk product met een degelijke basis 

aan testrapporten. Een proces dat 

overigens nooit stopt: we verwachten 

nog voor het eind van dit jaar een EPD 

te hebben zodat we op basis van een 

LCA ook in de Nationale Milieudata-

base opgenomen kunnen worden.’

WAAR BESTAAT HET BENG-

PROGRAMMA NU UIT?’

‘We zijn begonnen met één vari-

ant vacuümglas en hebben nu vier 

varianten in ons portfolio. BENG-

glas MAX is ons basisproduct. Het 

is uniek door een combinatie van 

eigenschappen. Het glas is gehard 

veiligheidsglas, heeft geen vacu-

umventiel, heeft nauwelijks zicht-

bare afstandhouders, behaalt een 

Ug-waarde van 0,40 W/m2K en is 

dus binnenkort leverbaar in afme-

tingen tot 4,2 meter. Het glas is er 

met een enkele of dubbele coating 

zodat we kunnen spelen met de 

kleur, neutraliteit, lichtdoorlatend-

heid, zonwerendheid en uiteraard 

de isolatiewaarde. Naast BENGglas 

MAX in de twee varianten hebben we 

BENGglas Solar Control en BENG-

glas Extra Clear in ons programma. 

Het eerste type is extra zonwerend 

maar toch nog steeds met een LTA  

van 68 procent en het tweede is extra 

helder met een LTA  van 83 procent.’

ALLE VIER DE PRODUCTEN 

KOMEN VAN LANDVAC?

‘Ja dat klopt. We zijn sinds 1 januari 

exclusief importeur van LandVac in 

de Benelux en dus de enige die fa-

brieksgarantie kunnen geven. Er zijn 

meer bedrijven die exclusiviteit clai-

men, maar dat klopt niet. Kijk maar 

op de site van LandVac zelf; daar 

vind je de exclusieve verdelers voor 

zes landen in Europa, waaronder 

wij voor de Benelux. Wij zijn pas nog 

winnaar geworden van de “Land-

Vac Partner of the year award”. De 

fabriek in China verdubbelt overigens 

zijn capaciteit naar 300.000 vierkante 

meter glas. Dit betekent dat we terug 

kunnen naar een levertijd van tien tot 

twaalf weken.’

JULLIE ZIJN VIJF JAAR ACTIEF 

MET VACUÜMGLAS, WAAR 

HOOP JE OVER VIJF JAAR TE 

STAAN?

‘Dan zijn we het nummer 1 merk in 

Noord-Europa en hebben we de pro-

ductie naar Europa gebracht zodat 

we qua CO2-voetafdruk nog beter 

scoren en de levertijden nog verder 

terugbrengen. Hoe reëel dit is? Als 

we bepaalde targets halen dan is aan 

ons de eerste productielijn buiten 

China beloofd. Wat twee jaar terug 

nog een droom was, wordt nu toch 

wel tastbaar.’
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